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EDITORIAL

O CAMBIO
PARA TODOS

abertura do mercado para o mundo certa-

mente coloca todo cidadao direta ou indi-
retamente em contato com outros paises. Seja
através dos produtos que sdo consumidos no
dia a dia ou até mesmo pelas influéncias do co-
tidiano de todos, mesmo daqueles que ndo tem
contato com ninguém do exterior e, muitas ve-
zes, sequer falam outro idioma.

A variacdo cambial é uma dessas questdes
que afeta qualquer pessoa no pais. Desde o
jornalista e o arquiteto, que teoricamente nao
sdo influenciados diretamente na sua atividade
profissional, a dona de casa, que precisa estar
atenta ao orcamento doméstico e as variagdes
de precos dos itens de casa, e até o empresario
da indUstria de pdes, que possui apenas fornece-
dores e clientes locais.

Isso porque o mundo globalizado possibilida-
de essa interag¢do. E principalmente nos obriga
ao envolvimento das particularidades mundiais,
seja qual for nossa funcdo atual. E é porisso que
estamos aqui. Para disseminar conhecimentos e
entreter, mas fielmente capacitar para as labu-
tas diarias e condicionar melhores resultados
para todos. Enjoy it!

Marcelo Raupp,
sécio-diretor da
UNQ Import Export.

EXPRESS

Por Joice Quadros

Exportacdes para a China

A China prevé importar mais carne
do Brasil. A informacdo é do consul eco-
némico e comercial do Consulado-geral
da China em S&o Paulo, Yu Yong, que es-
teve na sede da Fiesc, em Florianépolis,
na sexta-feira (17). Segundo o Boletim
da Fiesc,, Yu Yong informou que “exis-
te grande demanda por carne bovina,
suina e de aves” e que “a médio prazo
a importacdo chinesa desses produtos
vai aumentar”, lembrando que Santa
Catarina ja exporta, mas pode ampliar”.

Comércio internacional

Andlise do Comércio Internacional
Catarinense foi a publicacdo lancada
pela Fiesc em 30 de julho, durante se-
minario, na sede da entidade, em Flo-
rianépolis. A publicacdo apresenta as
perspectivas das empresas catarinen-
ses em relacdo a evolugdo do comércio
internacional para 2018 e 2019 e abor-
da o cendrio atual e as perspectivas da
economia para os préximos anos.

Feira chinesa

Para melhorar as exportacoes para
a China, Yu Yong recomendou estreitar
a cooperagdo com o Pais asiatico para
reforcar com as autoridades sanitarias
chinesas os diferenciais catarinenses na
area. Lembrou, ainda, que em novem-
bro sera realizada em Shangai uma feira
que reunira 100 mil potenciais compra-
dores chineses dos mais diversos seto-
res. “A China vai aumentar a abertura
ao exterior e criar um ambiente mais
favoravel”, destacou.

Exportagdes crescem

De acordo com a Analise do Comér-
cio Internacional Catarinense 2018, 90%
das empresas consultadas projetam au-
mento das exportacdes em 2018 e 2019.
Para 53,4% delas, a expectativa é que o
incremento dos embarques ocorra pelo
aumento na participacdo dos mercados
em que ja atuam, ou seja, pela amplia-
¢do do market share. Enquanto isso,
para 36,4% das companhias, a amplia-
¢do ocorrera por meio de vendas para
novos mercados. Somente 10% n&do es-
timam incremento das exportagdes no
periodo.

Ceramicas em destaque

A Cersaie é uma das principais feiras
de cerdmica do mundo e acontece este
ano entre 24 e 28 de setembro com a
participacdo de diversas empresas da
regido. A expectativa é que mais de
111 mil visitantes passem pela feira. O
sécio-diretor da UNQ Import Export,
Renato Barata Gomes, sera um deles,
acompanhando um grande cliente da
regido. Depois do evento, Gomes segue
para mais compromissos na Europa na
prospecc¢ao de novos clientes para a in-

O MUNDO DOS NEGOCIOS

Para estar por dentro do
mercado internacional,
acompanhe também o blog
O MUNDO DOS NEGOCIOS,
sempre com informagdes
atualizadas.

Acesse:
OMUNDODOSNEGOCIOS.com.br
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UMA CERVEJARIA CATARINENSE
COM DNA INTERNACIONAL

Blend Bryggeri busca equipamentos e barris no mundo todo para construir um sabor unico

A Blend nasceu com o
pensamento em exportagcdo. O
mercado externo aceita muito

bem as cervejas brasileiras,
especialmente as artesanais”,

Rubens Angelotti, sccio e cervejeiro

da Blend Bryggeri

Equipamentos selecionados em diversos paises ajudaram a empresa a produzir cervejas tnicas

ma cervejaria brasileira que

é resultado de indUmeras via-
gens pelo globo, com equipamen-
tos vindos da China, Europa e Es-
tados Unidos e barris trazidos de
vinicolas na Argentina. O principal
destino da cerveja ndo poderia
ser diferente: o mercado exter-
no. Esta é a Blend Bryggeri, uma
marca catarinense de Cricidma
em fase de matura¢do, mas com
clientes j& prospectados no Japdo,
Estados Unidos e Reino Unido.

“A Blend nasceu com o pensa-
mento em exportac¢do. O mercado
externo aceita muito bem as cer-
vejas brasileiras, especialmente
as artesanais”, explica o socio e
cervejeiro Rubens Angelotti. Al-
guns dos clientes que se interes-
saram pelas cervejas produzidas
pela Blend Bryggeri a experimen-
taram em feiras.
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O mercado brasileiro também
ja consome as cervejas da Blend,
especialmente nos estados do Rio
Grande do Sul, Santa Catarina e
Parana. A preocupacdo dos sécios
é manter a qualidade do produto
vendido em alta para garantir a
credibilidade da marca, por isso
o foco é nas lojas especializadas.

A capacidade de producgdo da
cervejaria ainda ndo é suficiente
para atender a toda a demanda,
mas os sécios do empreendimen-
to veem o “problema” sob a pers-
pectiva do copo meio cheio. “E um
problema bom, sem duvidas. Es-
tamos hoje com capacidade para
12 mil litros por més, mas quere-
mos chegar aos 24 mil para poder
dar conta de todos os pedidos
dos clientes no exterior”, projeta
Angelotti.

Para expandir, a Blend tam-

Colaboragao

Rubens Angelotti

Bruna Cechinel Bonetti,

Carlos Castro, Leandro Coelho,
Rafael Scotton, Roberto O'Reilly
Vasques, Rodrigo Ruckhaber e

bém aposta na compra interna-
cional. “Estamos buscando for-
necedores. A UNQ Import Export
tem nos auxiliado nesse proces-
so”, afirma o cervejeiro. A novida-
de mais recente foi a compra de
cartdes magnéticos para usar nos
bares. Por meio deles, os clientes
podem recarregar com créditos e
utiliza-los para as compras.

Todo o preparo da fabrica, com
equipamentos Unicos e seleciona-
dos em varios pontos do plane-
ta, ajudam a fazer jus ao slogan
“drink different”, adotado pela
empresa. Os sécios pregam a ne-
cessidade de “fugir do comum” e
despertar a curiosidade dos con-
sumidores.

Enquanto a cerveja produzida
pela Blend Bryggeri ganha o mun-
do, Angelotti tem para si proprio
um objetivo oposto: fincar raizes

Jornalista Responsavel

Beatriz De Luca
JP - 6043/SC

Coordenacgdo Geral
Marcelo Raupp

em Criciima. Fotégrafo profis-
sional, o mestre cervejeiro viu no
empreendimento a oportunidade
para passar mais tempo em casa.
“Eu viajo muito por causa dos pro-
jetos de fotografia e o meu obje-
tivo é ficar mais tempo perto de
casa. Sempre quis produzir algo
tangivel, e a cerveja é o produto
ideal, porque sempre gostei”, re-
lata.

O plano dele é se dedicar cada
vez mais tempo a Blend e ser
mais seletivo quanto aos projetos
na fotografia. Para aumentar as
chances de sucesso, estudou na
Inglaterra, visitou feiras pelo mun-
do e mantém contato constante
com outros mestres cervejeiros.
“No mercado da cerveja artesa-
nal, essa cooperagdo é muito for-
te. Todos tendem mais a crescer
quando trocam experiéncias”, diz.

Sugestdes e duvidas
imprensa@ung.com.br

Realizagdo
UNQ Import Export
Www.ung.com.br



SAIBA COMO FUNCIONA A
EXPORTAGCAO TEMPORARIA

Regime aduaneiro especial permite a saida de mercadorias por
prazo determinado e com isengao de impostos

empre que ha necessidade

de enviar uma mercadoria ao
exterior por um prazo determina-
do, é possivel contar com iseng¢do
dos impostos na exportagdo e no
retorno da carga ao Brasil. O be-
neficio é permitido em regimes
especiais como o de exportagao
temporaria, modalidade usada,
por exemplo, para manutencdes,
consertos ou benfeitorias em ma-
quinarios.

“A exportacdo temporaria con-
siste no envio do produto por um
periodo predeterminado. Quando
uma maquina é importada e vem
com algum defeito, por exemplo,
ela pode ser enviada de volta para
o0 reparo. Esse regime também
bastante utilizado para o envio de
amostras para feiras internacio-
nais”, explica o despachante adu-
aneiro Rodrigo Ruckhaber.

Em todos esses casos, segundo
ele, ndo hé incidéncia do Imposto
de Importa¢do quando o produto

Exportagido temporaria

retornar. “A Receita Federal faz
uma conferéncia documental e fi-
sica para garantir que a mercado-
ria que esta retornando é a mes-
ma que foi enviada ao exterior.
Por isso, nesses casos, a reimpor-
tagdo da mercadoria sempre pas-
sa por canal vermelho”, detalha o
especialista.

A exce¢do, conforme Ruckha-
ber, é para os casos em que ha
valor agregado a mercadoria. Nes-
sa situacdo, o regime passa a ser
o de “exportacdo temporaria para
aperfeicoamento passivo”. Se uma
maquina recebeu melhorias com a
instalagcdo de novas pecgas ou teve
capacidade de produgdo aumen-
tada, por exemplo, incide o Impos-
to de Importagdo aplicado sobre
o ganho de valor no produto, no
momento do retorno. A regra vale
para qualquer transformacao, ela-
boracdo, beneficiamento ou mon-
tagem a qual a mercadoria seja
submetida no exterior.

Permite a saida do Brasil de um bem nacional ou importado, desde que
retorne no mesmo estado em que foi exportado e em prazo determinado.

Exportacdo temporadria para aperfeicoamento passivo
Semelhante ao regime anterior, mas prevé que o bem seja submetido a
operacdo de transformacdo, elaboracdo, beneficiamento ou montagem,
no exterior. A reimportacdo, sob a forma do produto resultante, impde a
obrigacdo de recolher tributos sobre o valor agregado.

Admissio temporaria com suspensao total do pagamento
de tributos

Permite a entrada no Brasil de um bem que permanega por prazo fixado, com
suspensdo dos impostos incidentes na importacéo (I, IPI, PIS/Pasep, Cofins,
Cide e AFRMM - adicional ao frete para renovagao da Marinha Mercante).

Admissido temporaria para aperfeicoamento ativo
Semelhante ao regime anterior, utilizado para situagdes em que a mercadoria
passa por beneficiamento, montagem, renovagdo, recondicionamento,
acondicionamento, conserto ou manutengao. A isengao dos tributos se aplica
somente ao bem importado temporariamente.

Admissido temporaria para utilizagcio econémica

Prevé a utilizagdo do bem para prestagao de servigos a terceiros ou produgao
de outros bens destinados a venda. Nesse caso, todos os impostos incidem
de forma proporcional ao tempo de permanéncia da mercadoria no
Brasil, a razdo de 1% dos tributos originalmente devidos para cada més de
permanéncia.

SISCOSERV
NA PRATICA

Renato Barata Gomes

soécio-diretor da UNQ Import Export e
professor universitario
renato.barata@ung.com.br
www.ung.com.br
www.omundodosnegocios.com.br

A NBS e sua importancia para o setor de servigos

A sigla NBS abrevia o termo Nomenclatura Brasileira de Servicos, In-
tangiveis e outras Operagdes que produzam Varia¢des no Patrimonio.
Esta nomenclatura tem a funcdo de identificar e classificar os servicos
e intangiveis e acaba tendo uma funcao importante como ferramenta
de fiscalizacdo dos 6rgaos anuentes no monitoramento das atividades
no setor terciario. Além disso, a NBS atua como padronizadora da clas-
sificacdo dos servicos prestados simplificando o desenvolvimento de
politicas publicas, facilitando a integracdo de sistemas de controle de
processos de servico, além de tornar mais facil a geracao de estatisticas
que ajudam no entendimento do desempenho do setor, na analise dos
pontos fortes e pontos fracos das empresas prestadoras de servico e
no direcionamento de a¢des que visam a melhora de performance dos
servicos prestados pelas empresas brasileiras.

O comércio exterior de Servigos

Era comum, identificar em artigos voltados a indUstria de servicos,
que este setor &€ muito mais desenvolvido em paises desenvolvidos, pois
0s servicos acabam surgindo como uma alternativa a estagnagdo da in-
dustria. Atualmente, o crescimento do setor de servigos ndo é exclusivi-
dade dos paises ricos. Em paises emergentes, inclusive o Brasil, o setor
terciario ja corresponde a mais de 70% dos empregos do pais. No que
tange ao comeércio exterior, segundo dados de 2017 do MDIC, o Brasil
exportou 29 trilhdes e importou 42 trilhdes de délares americanos em
servicos. Isto indica que ainda ha um longo caminho a trilhar no desen-
volvimento das exportacdes brasileiras de servico.

Como é composto o codigo NBS?
A NBS é composta por nove digitos. Iniciando da esquerda para di-
reita temos:

1.2345.67.89

Digito 1: indicador que se refere a um cédigo da NBS

Digitos 2 e 3: referem-se ao capitulo da NBS;

Digitos 4 e 5: referem-se a subclassificacdo do servico, associados ao
capitulo da NBS;

Digitos 6 e 7: integrando os digitos anteriores compondo as sub-posi-
¢Bes da subclassificacdo, com informagdes mais especificas;

Digitos 8 e 9: identificam item e subitem da sub-posi¢do.

Exemplo:

Servicos de transporte maritimo em contéineres de 20’ ou 40’ Dry:
1.-NBS

1.05 - Servigos de transporte de cargas

1.0502 - Servicos de transporte aquaviario de cargas

1.0502.1 - Servicos de transportes aquaviario de navegacdo de cabota-
gem e de longo curso

1.0502.14 - Servicos de transporte aquaviario de navegacao de cabota-
gem e de longo curso de cargas em contéineres

1.0502.14.90 - Servicos de transporte aquaviario de navegacado de cabo-
tagem e de longo curso de cargas em outros tipos de contéineres
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A IMPORTANCIA DA RELACAO ENTRE
PORTOS E ORGAOS ANUENTES

Infraestrutura para vistorias e trabalho dos servidores é fundamental para a agilidade nos processos

Portonave foi o primeiro terminal do Brasil a oferecer canil para os caes de faro da Receita Federal

m fator fundamental para
que os 6rgdos anuentes nas
exportagdes e importagdes sejam
ageis nos processos é a infraes-
trutura que os terminais ofere-
cem a eles. Portos que disponi-
bilizam cargas com rapidez para
que os 6rgdos facam as vistorias
poupam o tempo dos servidores
e conseguem liberar com maior
celeridade as mercadorias dos
clientes.
“Existe sinergia com os érgdos,
0 que se da devido ao relaciona-
mento mutuo de respeito, parce-
ria e comprometimento com os
resultados. H& o sentimento de
que estamos todos no mesmo
rumo”, resume Roberto O'Reilly
Vasques, supervisor de Importa-
¢do e Exportacdo da Portonave,
de Navegantes (SC). O terminal
foi o primeiro do Brasil a ofere-
cer canil para os cdes de faro da

Receita Federal, por exemplo, o
que facilita o trabalho dos audito-
res. Os servidores do érgdo ainda
contam com escritério com 15
estacdes de trabalho e areas de 3
mil metros quadrados para visto-
ria de mercadorias e 2 mil metros
quadrados para posicionamento
de contéineres.

A estrutura é preparada para
auxiliar no trabalho, principal-
mente, da Receita Federal e do
Ministério da Agricultura, Pecua-
ria e Abastecimento (Mapa), que
estdo presentes todos os dias no
porto. “Para os fiscais do Mapa,
contamos com um uma area de
aproximadamente 5 mil metros
quadrados dedicada ao posicio-
namento e inspecdo de cargas,
considerando camara refrigerada
e antecamara de inspecdo de pro-
dutos de origem animal, além de
sala de inspecdo para produtos

de origem vegetal e sala adminis-
trativa de apoio”, explica Vasques.

Ocasionalmente, Anvisa, lba-
ma, Inmetro e o Exército também
executam atividades no porto. “O
Terminal mantém 28 colabora-
dores treinados para realizagdo
das atividades de todos os 6rgaos

anuentes. Entendemos ser neces-
sario disponibilizar o que ha de
melhor para a execugdo das ati-
vidades dos 6rgdos anuentes, in-
clusive com procedimentos bem
tracados e alinhados com eles”,
afirma o supervisor de Importa-
¢do e Exportagdo da Portonave.




06

Criciuma, Setembro/2018

O MUNDO DOS NEGOCIOS —=

SEGURO CARANTE A TRANQUILIDADE
NO TRANSPORTE INTERNACIONAL

Entenda como um investimento pequeno evita a “surpresa” de um prejuizo grande

omo qualquer transporte de
CCargas, um frete internacio-
nal esta sujeito a imprevistos que
podem acarretar prejuizos aos
envolvidos na operagdo. Para ter
os riscos sob controle, o ideal é
nunca trabalhar sem uma apélice
de seguro. O custo é pequeno se
comparado a tranquilidade que
garante ao comprador da mer-
cadoria.

A orienta¢do é do especialista
em transporte internacional da
Ethima Logistics, Carlos Castro.
Segundo ele, o prémio é calcu-
lado sobre uma pequena taxa
do valor assegurado. “Com um
baixo investimento, garante-se a
cobertura dos prejuizos que o se-
gurado venha a sofrer em conse-

quéncia de perda ou dano mate-
rial sofrido pela carga, quaisquer
que sejam as causas externas”,
explica.

Conforme Castro, o seguro
também protege prejuizos cau-
sados pelas chamadas “avarias
grossas”, aquelas causadas de
proposito pelo capitdo do navio
para preservar as vidas a bordo
ou minimizar os danos ao navio
e a carga quando had um perigo
real e iminente - desde que o pe-
rigo ndo tenha sido causado pelo
proprio comandante, tripulagdo
ou equiparados.

Quase todas as grandes se-
guradoras, como Liberty, Porto
Seguro, Mapfre, Allianz e BB Se-
guros, oferecem o servico.

O que o seguro cobre?
A responsabilidade pela con-

tratacdo do seguro depende das
condic¢8es acordadas na compra,
ou seja, dos Incoterms. A obriga-
¢do fica a cargo do exportador
quando cabe a ele a responsa-
bilidade ao menos até o porto
de destino (Inconterms CIF, CIP,
DDP, DAT e DAP).

Do contrario, cabe ao impor-
tador providenciar o seguro da
carga. Neste caso, o comprador
pode optar por segurar custo da
mercadoria, frete, despesas adi-
cionais, lucros esperados pelo
comprador em mercadorias para
revenda ou produtos para indus-
trializagdo, impostos e até o pré-
prio valor do seguro.

Se a responsabilidade é do
exportador, a importancia segu-
rada vai depender do que consta
nos Incoterms. “Podem ser acres-
centadas coberturas adicionais

de despesas, lucros esperados e
impostos, embora o mais comum
seja cobrir o custo da mercado-
ria, seguro, frete e mais 10% de
despesas”, explica o especialista
da Ethima Logistics.

Quando o seguro perde

validade

Castro alerta que ha situagdes
em que o seguro deixa de ter va-
lidade, normalmente nos casos
em que alguma regra prevista na
apdlice é descumprida por parte
do cliente ou do exportador.

E o caso, por exemplo, de
quando o dano foi causado antes
mesmo do embarque, se a trans-
portadora ndo atende os requisi-
tos minimos de gerenciamento
de riscos exigidos na apédlice, se a
embalagem esta deficiente ou se
0 sinistro é causado por um vicio
do préprio produto. “Uma batata
crua em um ambiente fechado e
guente, por exemplo, acaba bro-
tando”, cita o expert.

O seguro também deixa de
valer se o transportador nédo
consegue comprovar a suposta
causa externa que deu origem ao
dano. “Se a alegacdo é de que o
produto foi furtado, mas ndo ha
nenhuma comprovag¢do de rom-
pimento de obstaculo, o item nédo
pode simplesmente ter sumido”,
exemplifica Castro.

“Para garantir a cobertura
do seguro, é preciso entender e
respeitar as condic¢des técnicas e
contratuais delineadas pela apo6-
lice”, conclui.

%’é
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COMO ALGUEM NO EXTERIOR PODE
COMPRAR IMOVEIS NO BRASIL’

Advogado explica procedimentos e orienta quanto aos cuidados necessarios

do é preciso ser brasileiro ou

morar no pais para comprar
imoveis no Brasil. Atraidos pelo
potencial de rentabilidade e valo-
rizagdo ou até passar férias com a
familia num dos paises com mais
belezas naturais do mundo, estran-
geiros adquirem terrenos, casas e
apartamentos no Brasil com frequ-
éncia.

Os cuidados para comprar imé-
veis no Brasil sdo os mesmos reco-
mendados tanto para quem vive
no pais quanto para pessoas de
fora. Segundo o advogado Rafael
Scotton, a diferenca esta nos pro-
cedimentos anteriores a compra,
que demandam algumas etapas a
mais para os estrangeiros.

“O passo inicial é a obten¢do do
ndimero de CPF pelo estrangeiro,
que pode ser solicitado em qual-
quer embaixada ou consulado do
Brasil no exterior. Para isso, deve
apresentar a cépia autenticada de
algum documento de identidade
utilizado no seu pais de residéncia,
preferencialmente o passaporte.
Se for casado, sera necessario tam-
bém um numero de CPF para o
cdnjuge”, explica Scotton.

Com o CPF criado, acrescenta
o profissional, é hora de planejar
a aquisi¢do. “A compra pode ser
feita por meio de procuragdo por
instrumento publico, conceden-
do poderes para comprar, assinar
escritura, contratos particulares e
resolver qualquer assunto perante
os Cartérios de Notas, legalizada na
reparti¢do consular brasileira do

GLOSSARIO

Agente de Carga: profissional que
desenvolve solugdes personalizadas
para os usuarios do transporte de

carga em qualquer modal (aéreo,
maritimo, ou terrestre) e cuida da
coleta na origem e/ou entrega no
destino.

enehAP

Estrangeiros passam por mais etapas antes de comprar o imével

Pais de origem do estrangeiro, no
Brasil registrada nos Cartérios de
Titulos e Documentos e traduzida”,
continua o advogado.

Fechada a negocia¢do, a tran-
sacdo se encaminha para a etapa
final, que consiste na transferéncia
dos valores para o vendedor e da
propriedade do imével para o com-
prador. Nessa etapa, o estrangeiro
pode ter que apresentar mais al-
guns documentos, como compro-
vante de endereco, certiddes do
imoével adquirido ou até a apresen-
tacdo de detalhes quanto a origem
do dinheiro. “Os bancos possuem
autonomia para negar depoésitos
realizados por estrangeiros, desde
gue por motivos justificados, o que
pode barrar a aquisi¢do”, observa
Scotton.

E importante frisar, no entanto,
gue existem algumas restri¢des le-
gais na compra direta de imdveis
por estrangeiros, no que tange aos
imoveis rurais e terrenos situados
na faixa de 100 metros ao longa da
costa maritima nacional. Por outro

Drawback: Termo usado para a im-
portacdo de matérias primas com fa-
vorecimento ou isen¢ao de impostos
de importacdo, com a condi¢do des-
tas serem usadas como componen-
tes de produtos para exportagao.

lado, principalmente em relagdo
aos investidores, é possivel a ela-
bora¢do de algumas solugdes que
possam contornar tais restri¢oes,
reduzindo o risco de perda do ca-
pital investido.

Imposto de renda sé na

venda e no aluguel

Sobre a compra de imével ndo
incide imposto de renda. “A inci-
déncia acontecera apenas mensal-
mente, caso o imovel seja alugado
no Brasil, e no momento da venda,
se houver ganho de capital”, frisa o
profissional.

Os impostos e taxas envolvi-
dos na transagdo sdo o IOF (nor-
malmente ja retido pelo banco no
momento da transferéncia interna-
cional), o ITBI (imposto municipal
devido a prefeitura onde o imoével
estd localizado) e as taxas de car-
tério para realizagdo da escritura
e registro da transferéncia, que va-
riam de acordo com o local em que
se situa o bem a ser transferido.

Clean On Board: Conhecimento de
Embarque Limpo (o bordo), diz-se
de tal documento quando nenhu-
ma ressalva ou anotacdo quanto ao
estado da carga recebida a bordo é
encontrada no mesmo, sendo o nor-
malmente exigido pelos importado-
res nas cartas de crédito.

o

Cuidados

ha compra do

imovel
Antes de
proceder a
compra, o
indicado é

providenciar
uma escrow
account para dar seguranga
na transacgdo. Esse tipo de
conta autoriza o depésito
pelo comprador e o dinheiro
s6 pode ser resgatado

pelo vendedor quando o
negdcio estiver finalizado e
comprovado.

E importante
levantar
todas as
informacoes
sobre o
imaovel
e o proprietdrio. Existe
alguma pendéncia? O
CPF do vendedor esta em
situagdo regular? Existe
algum processo judicial em
andamento em relagédo ao
imével ou ao vendedor que
possam trazer problemas
apo6s a compra? As certiddes
devem ser consultadas,
principalmente, no local do
imével e no domicilio do
vendedor.

O contrato
de compra

e venda
precisa estar
muito bem
elaborado,
prevendo todas as situagoes
possiveis e garantias,

bem como indenizagoes
devidas caso a outra parte
nao cumpra com suas
obrigagdes. Contar com

um advogado de confianga
vai prevenir dor de cabeca
e prejuizos financeiros e
emocionais no futuro.

CKD: Abreviatura de Completely
knocked down. Carga desmontada
para transporte como maquinas e
equipamentos.
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MITO OU VERDADE?

A Variacao Cambial afeta apenas quem trabalha com
Negdcios Internacionais ou quem viaja ao exterior

¥ MITO

VERDADE

ito. O dia a dia do pro-

fissional do mundo dos
negocios estd cheio de nuances
afetadas pela variagdo cambial,
claro. Sejam elas nas negociacGes
internacionais, nos pagamentos e
recebimentos externos, na redu-
¢do e no aumento de demanda
de importagdo e exportagdo ou no
planejamento de custo de impor-
tacdo, entre outras.

Também afeta quem viaja ao
exterior, logicamente, ja que todos
0s gastos estardo indexados ao
délar ou a moeda do pais de des-
tino, desde a passagem, estada,

O que do seu dia
é afetado pelo
aumento do
délar?

alimentacao e deslocamento. Para
evitar surpresas, neste caso, O
planejamento pode ser calculado
considerando uma margem cam-
bial, o que minimiza o risco de o di-
nheiro brasileiro ndo ser suficiente
para as despesas internacionais.
Segundo o sécio-diretor da
UNQ, Marcelo Raupp, as conse-
quéncias da variacdo cambial, no
entanto, vdo além do dia a dia do
comércio exterior e de quem viaja.
Ela afeta diretamente a cada cida-
ddo, independentemente da pro-
fissdo que exerca, principalmente
ao que tange ao aumento genera-

lizado de precos, a inflagdo.

“Primeiro, porque, mesmo que
ndo percebamos, sempre havera
algo importado no nosso entorno.
Seja o pao francés, que depende
do trigo argentino, ou a gasolina.
O aumento do délar estd direta-
mente ligado ao aumento do cus-
to desses produtos importados e,
automaticamente, a elevacdo dos
seus precos” salienta Raupp.

Claro que a inflacdo depende
também da relacdo de mercado
entre oferta e demanda. Quando
o délar aumenta, é natural que
as importacdes fiquem menos

atrativas. Sem concorréncia inter-
nacional, os produtores nacionais
podem elevar os precos, tendo em
vista a queda na oferta.

Outros aspectos indiretos tam-
bém devem ser considerados. A
importacdo permite maior com-
petitividade as empresas com re-
ducdo de custo e/ou produtos di-
ferenciados no portfélio. Quando
ela é limitada pela alta do délar, as
empresas perdem competitivida-
de global e consequéncias como
desemprego, arrecadacdo do Es-
tado e recessdo, no caso extremo,
pode acontecer.

“Coincidentemente, re-
cém retomada minhas
aulas, fui repor mate-
riais de desenho numa
loja de Porto Alegre e
quando fui comprar as
canetas, que custavam
16 reais, estavam

com valor de 20 reais.
Logo, perguntei para

o dono da papelaria
sobre o aumento e ele
respondeu “trazemos
as canetas de Miami”,
ndo precisou de mais, a
pergunta foi respon-
dida”.

Giacomo Lemos
Soénego, Estudante
de Arquitetura &
Urbanismo PUC-RS

“Somos uma micro
industria panificadora es-
pecializada na confecgéio
de diversos tipos de pdes.
Nossa principal maté-
ria-prima é o trigo, cujo
preco da saca varia de
acordo com o délar, haja
vista que a maioria dos
moinhos que abastecem
a regidio Sul importam

os grdos da Argentina. O
aumento do délar gera

0 aumento do custo e do
pre¢o do nosso produto”.

Erick Demetrio
Eliseu, Socio-diretor
da Panificadora
Nostro Pane

“Para o Escritdrio, per-
cebe-se um silencioso e
gradativo aumento nos
pregos dos produtos
base para seu funciona-
mento, como toners de
impresséo, papel e no
custo das impressées
externas.”.

Rafael Scotton,
Ele\VeleETelo)

“Tendéncia a redugéo
nos volumes de
importacéo pois
impacta no valor da
mercadoria e eleva os
custos nos impostos
decorrentes do
processo de importag@o
devido ao aumento

da base de cdlculo.

Em contrapartida, os
volumes de exportacdo
tendem a aumentar
porque o produto
brasileiro fica mais
competitivo para a
venda no exterior”.

Carlos Lima, analista
comercial da
Portonave
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DOLAR E INFLAGAO

Escalada do Doélar

EE

frente ao Real

Entre Agosto e Setembro, o délar valorizou
cerca de 11,81% frente ao real. Isso significa que
a moeda brasileira perdeu valor se comparado
com a moeda americana. Com isso, 0 prego

dos produtos importados tende a aumentar
conforme os estoques dos fornecedores forem
sendo renovados com a nova taxa cambial,

ja que o que se tem disponivel ainda hoje é
reflexo de importacdes feitas no passado, com
taxas menores.

A instabilidade politica e econémica, e as
consequentes insegurancas dos investidores,
refletem na volatilidade cambial, o que desafia
0 empresdario brasileiro no planejamento de
médio e longo prazo. Certamente, aquele
empresario mais preparado, conhecedor das
ferramentas e das possibilidades, conseguira
maior éxito com a flexibilidade que o mercado
atual exige.

Dos paises emergentes, as mo-
edas com maior desvalorizagdo
foram o Peso Argentino e a Lira
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Turca, as Unicas com desempe-
nho pior que o Real. Os paises
com economia mais estruturada
praticamente ndo tiveram perdas

no mesmo periodo, contextua-
lizando a fragilidade ainda dos
paises com maior variagao.
Como os negécios internacio-

nais ndo sdo necessariamente
relacionados com o Estados
Unidos, é fundamental a anélise
da paridade entre a moeda

brasileira e a moeda do pais de
negécio. A verificacdo unilateral
da taxa cambial, apenas aqui do
Brasil, pode gerar uma conclusédo

equivocada, gerando maus resul-
tados nos negécios ou perdas de
oportunidades.

CHINA

Periodo:
De 06/08/18 a 05/09/18 42,04%
26,15%
11,81%
7,61%

4,24%
-0,34% 0,03% 0,47% .
e H = =m =

3IAPAO UN. EUR. iNDIA RUSSIA BRASIL TURQUIA ARGENTINA



A RESPONSABILIDADE DO PROFISSIONAL
QUE ATUA COM VENDA INTERNACIONAL

Bruna Cechinel Bonetti agrega experiéncia pratica e tedrica para desempenhar bem a funcao

Avenda ndo é um simples pro-
cesso de formatacdo e apre-

sentacdo de valores. Ela comeca
no desenvolvimento do produto,
a partir do entendimento do mer-
cado, e de todas as condicionan-
tes para atender bem o cliente. A
venda internacional ndo é diferen-
te neste aspecto, mas impde algu-
mas particularidades e demanda
diversos conhecimentos especifi-
cos para atingir o principal obje-
tivo que é a satisfacdo de quem
compra.

Um trader, como é conhecido
o vendedor internacional, precisa
estar atento as diferencas entre
0s paises para ser bem-sucedido.
Primeiramente, entender as di-
ferencas culturais como idioma,
habitos sociais e a propria religio-
sidade. Deve conhecer também as
diferencas administrativas como
condigdes logisticas e moeda local
e sua paridade com o Real. Por ul-

timo, as diferencas juridicas como
exigéncias aduaneiras, leis e exi-
géncias técnicas que condicionam
o produto que se esta vendendo.
Por isso, a necessidade de capaci-
tacdo de um especialista para atu-
ar nesse papel.

Bruna Cechinel Bonetti € um
desses profissionais e atua hoje
na Tile Export, que representa
comercialmente um grupo de in-
dustrias do setor Ceramico. Para
chegar a este cargo, Bruna pre-
cisou se capacitar. Graduada na
Universidade do Extremo Sul Ca-
tarinense - Unesc em Administra-
¢do com Habilitagdo em Comércio
Exterior, fez também um MBA na
area pela FGV. Além disso, man-
tém os seus estudos em inglés e
espanhol para poder desenvolver
uma boa comunicagdo com seus
clientes atuais e potenciais.

Mas, para chegar a esta posi-
¢do profissional, foi preciso tam-

bém passar por diversas fungdes
de atuacdo na area. Comegou a
trabalhar na empresa como auxi-
liar de exportacdo em 2009, acom-
panhando os processos opera-
cionais das vendas realizadas. O
know-how adquirido com tempo,
além das oportunidades recebi-
das pelos responsaveis da em-
presa e também traders de longa
experiéncia, Genezio e Giovanni
Sorato, transformaram-na parte
da equipe de vendas de revesti-
mentos ceramicos para paises da
Ameérica do Sul e América Central.

Antes de cada viagem de pros-
pec¢do, Bruna precisa estudar o
mercado, além das diferencas ci-
tadas anteriormente. Entender os
concorrentes, 0s pregos possiveis,
os formatos e designs, a paletiza-
¢do necessaria e a qualidade no
atendimento para que o cliente
acredite no potencial de compra
e fidelize com o tempo. Conforme

Bruna Cechinel Bonetti

Bruna, “é preciso uma constante
atualizagdo para podermos dar o
respaldo tanto aos clientes como
as fabricas que representamos”. A
capacitacdo tedrica e a experién-
cia pratica fazem com que Bruna
realize o sonho de trabalhar com
sua paixdo que é o comércio ex-
terior.

TIPOS DE CAMINHAO PARA DIFERENTES CARGAS

Especificidades na hora de escolher qual tipo de transporte utilizar na exportacao

Ao adquirir ou contratar um
veiculo para transporte ro-

doviario de cargas para expor-
tacdo, é necessario pensar nas
diversas variacdes do mercado,
local e carga. Para cada tipo de
carga ha um tipo de carroceria a
ser utilizada para acondicionar a
mercadoria, como sdo casos dos
caminhdes graneleiros, platafor-
mas, prancha, bau refrigerado
ou nao, porta container e outros.
Conforme o diretor operacional
da Agillog Transportes, Leandro
Coelho, “Cada tipo de veiculo e
carga requer um cuidado espe-
cifico”.

“Em nossa regido, o principal
meio utilizado é o porta contai-
ner. Ele traz mais agilidade tanto
na sua origem quanto no desti-

Conhecer a melhor maneira
de transportar a carga economi-
za tempo, dinheiro e evita dores
de cabeca. Dessa forma, vocé

no. Uma vez consegue
carregado, compre-
somente . . ender qual
serd  ma- Cada tipo de veiculo opcio &
nuseado € carga requer um mais ade-
se  acaso cuidado especifico’. quada para
houver fis- Leandro Coelho, diretor a situagdo,
calizagdo operacional da Agillog conside-
dos orgaos Transportes rando ndo
eminentes. somente
Caso con- a expor-

trario somente no seu destino”,
explica o diretor da Agillog.

tacdo, mas também o valor do
transporte em ambas as moda-

lidades.

Saber dessas indicacdes é im-
portante para que seja possivel
calcular qual opg¢do é mais viavel,
tanto nos quesitos econdmicos
guanto em rela¢do ao comparti-
Ihamento do transporte. Outros
beneficios sdo: reducdo dos gas-
tos com embalagens, dispensa
do uso de armazéns, reducdo
dos gastos com seguro, porque
ha uma diminui¢do significativa
de furtos e avarias, facilitacdo
dos procedimentos de carga e
descarga, assegurando o mane-
jo eficiente e radpido e causando
menor 6nus.
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Na lida com tantas Portarias, ele Ai, o dia a dia transforma
acaba sendo a porta das informa- também os produtos fora do
¢oes oficiais de todos os produtos escritério em cédigos. O brin-
gue entram e que partem do pais quedo do filho perde as quatro
(legalmente falando, é claro!). Aque- rodas e ganha oito digitos. A
las incontaveis mercadorias que mercearia ganha requintes de
muitas vezes nem vé e conhece classificagoes fiscais e, a cada

O despachante adua- apenas virtualmente, em NCMs. ida, € uma aventura diferente.
neiro é o simbolo do

comércio exterior. Se
alguém quer entrar no
mercado internacional
ja é direcionado ao
milagre do despachan-
te. Questionado por
muitos, precisa explicar
ainda que nao faz O bom disso tudo é que sempre havera
emplacamentos para um novo capitulo. Mesmo que seja
quem hao entende das da TEC. Nos processos, é certamente
nuances internacionais. quem faz o coracao bater mais forte,
, . mesmo que nao seja importagao de
desfibrilador. Mais que Receita Federal,
Anvisa e Mapa, ja que acaba sendo o
porta-voz de todos eles.

Aduaneiro

Ele que da a noticia
ruim. E a boa também,
mas que hao é tao valo-
rizada porque é sempre
0 que esperamos. As ve-
zes é até responsabiliza-
do por algo que seguiu
um caminho inesperado.
Como, por exemplo, o
inseto encontrado na
madeira e que nao esta
homologado nas insti-

% V/ Y/ ~4 tuicoes brasileiras. Como
///,z, Se - / / /// / nao previu isso?!
"IV// ////// - ./
: 4 Y/,
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Talvez pela confianca depositada, seja Por isso, a homenagem a vocés, profissionais indispensa-
cobrado além do que pode. Simplesmente, 4 veis a0 mundo dos negdcios.
porque trabalha nao apenas com.importa- ’, Nosso muito obrigado!
Gao e exportagdo, mas sim com'muitos‘so- R

Esperamos um canal verde na préxima...;)
nhos de diferentes empresarios brasileiros. P
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UNG

APRESENTA

Informacoes, conceitos e analises em
Comeércio Exterior com foco no
desenvolvimento internacional para a
Regiao Sul de Santa Catarina.
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